
PROGRAMME « MFP Value Club »



A qui s’adresse ce programme « MFP Value Club »

Ce programme s’adresse aux revendeurs bureautiques et informatiques n’ayant 
pas accès aux divers programmes HP.

Ce programme permet aux revendeurs adhérents à ce club de profiter d’offres 
exclusives matériel + coût par page avec un TCO compétitif sur le marché des 
copieurs.

Un modèle totalement indirect et distribué de manière sélective pour éviter la 
sur distribution. Nombre de distributeurs restreint par zone géographique.



Comment adhérer au programme « MFP Value Club » ?

� S’engager à promouvoir les offres MFPs HP via Dexxon

� Développer les offres coûts page Dexxon / HP et les services associés

� Former ses forces commerciales aux produits MFPs

� Vendre au moins 5 x MFPs par Trimestre (ou/et un mimimum de  15 K euro 
par trimestre)



Les moyens mis à disposition

� Une force commerciale terrain entièrement dédiée aux MFPs et aux 
offres coûts pages

� Une force technique formée certifiée sur l’ensemble du territoire français

� Un support solutions avant vente et après vente

� Des chefs de projets spécialisés solutions d’impression

� Des outils IT pour suivre en temps réel les interventions

� Un extranet personnalisé à votre nom pour vos clients

� Un marketing personnalisé adapté à vos besoins (outils d’aide à la vente, 
offres promotionnelles, formations, événementiels) 



Un extranet double niveau

Personnalisé à votre nom pour vos clients qui peuvent ainsi demander leurs interventions, leurs 
consommables, remonter les compteurs page, et avoir toutes les statistiques de suivi de leurs machines ou 
parc impression.
Mise en service : 800 euro (payé une seule fois à l’activation du site) et abonnement trimestriel de 300 euro : 
Totalité remboursée dès les 15 K euro de CA MFP HP atteints !



Proposition d’action phoning sur votre région

Sur une base de clients finaux prédéterminée avec vous : à partir d’une base achetée 

par Dexxon ou déjà en votre possession :

– e-mailing ciblé à votre nom

– action phoning pour identification de leads (besoin du client dans les 2 mois)

– envoi immédiat du nom du client avec descriptif du besoin

– RDV en partenariat avec nos IC, pour répondre ou anticiper les besoins du client.

– Offre immédiate

ACTIONS OFFERTES aux MEMBRES DU « MFP Value Club »



Un accompagnement terrain de Dexxon

� Des IC régionaux, nationaux entièrement dédiés aux offres valeur
- Formation de vos commerciaux

- Accompagnement de vos forces commerciales en clientèle

- Aide à la rédaction de l’offre

� Des chefs de Projet à votre service
- Aide au déploiement

- Interface constructeur, transporteur, technicien, client

� Des support software
- Aide à l’interfaçage réseau

- Aide à la sécurisation

- Aide aux remontées d’informations


